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Предавања Вежбе ДОН Студијски истраживачки рад Остали часови

4 4

Методе
извођења
наставе

поена Завршни испит поена

10 писмени испит 25
15 усмени испит 20
20
10

Мастер струковне студије
Менаџмент у трговини - 702

Студијски програм 
Изборно подручје (модул)
Врста и ниво студија
Назив предмета
Наставник (за предавања)
Наставник/сарадник (за вежбе)
Наставник/сарадник (за ДОН)

активност у току 
предавања
практична настава
колоквијуми
семинари

Нововић Р. Милан

Општа знања из области менаџмента и трговине

Спецификација предмета за књигу предмета

Методе извођења наставе своде се на: усмено излагање, разговор и дискусију, анализу 
случаја, пројектне задатке, реферате округлих столова, есејска питања, писмене вежбе, 
домаће радове, тестове, менторски рад, као и видео презентације. Адекватном комбинацијом 
наведених метода, организационих и наставних облика обезбеђује се интерактивна настава 
између наставника и студената.

Литература
Ловрета, С., Трговински менаџмент , Центар за издавачку делатност Економског факултета, 
Београд, 2005.

Број часова активне наставе недељно током семестра/триместра/године

Нововић, М., Економика трговине , Висока пословна школа струковних студија "Чачак", 
Београд, 2016.  

Група аутора, Трговина - теорија и пракса , Савремена администрација, Београд, 2000.

Економија услуга

Предиспитне обавезе
Оцена знања (максимални број поена 100)

Број ЕСПБ

Савладавањем садржаја предмета и полагањем испита студенти се оспособљавају за 
разумевање и усвајање вештина, улога и функција менаџера и примену менаџмент 
методологије у ефикасном планирању, организовању, вођењу и контроли у трговинским 
компанијама и савременој бизнис пракси. Студенти, на тај начин, стичу основне компетенције 
за успешно укључивање у сложене трговинске активности. 

Практична настава обухвата додатна разјашњења и разумевања материје са предавања, 
израду и усмену одбрану семинарског рада, полагање колоквијума, анализу конкретних 
примера из праксе у планирању, организовању, вођењу и контроли у трговинским 
компанијама. Поред тога, практична настава се изводи и кроз обављање стручне праксе, 
практичне обуке, израду и одбрану студија случаја, чиме се врши имплементација стручних 
знања.

Циљ предмета је да се студенти упознају са теоријским и практичним знањима и вештинама 
из области управљања у трговини као привредној делатности. Разумевање методологије и 
техника менаџерских функција: планирања, организовања, вођења и контоле у трговинским 
пословима, стратегијског и оперативног приступа управљању трговинским компанијама, 
локације трговине и управљања трговинским ланцима снабдевања.

Садржај предмета
Теоријска настава се своди на изучавање материје везане за управљање у савременој 
трговинској делатности: стратегијски приступ трговинском менаџменту, оперативно 
управљање трговинским пословима, структурне промене трговини, методологија локације 
трговине, стратегије развоја и интернационализације трговине, финансијско управљање 
трговинским капиталом, управљање економским принципима у трговини, функционисање, 
кооперација и интеграција у каналима промета, организација, функционисање и управљање 
ланцима снабдевања, значај и улога трговинске политике у развоју трговинске делатности.   
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